	Новые идеи, мечтатели, эфемерный романтизм      1я квадра     (Весна)  прозрачность, надежды.     Д’Артаньян и 3 мушкетера

	Дон Кихот (искатель /изобретатель)
Интуитивно-Логический Экст (Ирр)  ENTP 
СИРАНО ДЕ БЕРЖЕРАК
	Дюма (посредник/художник)
Сенсорно-Этический Инт (Ирр)  ISFP
Вини-Пух, ШВЕЙК, МАРГО
	Гюго (энтузиаст/коммуникатор)
Этико-Сенсорный Экст (Рац)  ESFJ
Карлсон, Тигра, МИЛЕДИ
	Робеспьер (аналитик)
Логико-Интуитивный Инт (Рац)  INTJ
Кролик, Агар
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Умен, остроумен, исследователь, вид​ит перспективы проектов, ин​те​ресуется всем подряд, в на​деж​де отыскать оригинальное, интересное, схватывает налету Худощавый стремительный, с умными и слегка наивными, детскими глазами. «Я – гений»
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Рассказывает истории, любит комфорт, много друзей и знакомых,  раз​бирается в людях. Мо​жет постоять за себя. Ценит в лю​дях необычность, ори​ги​наль​ные решения, верит в чудеса. «Гармония. Всем и мне должно быть хорошо»
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Эмоциональность, непунктуальность. Крупный, импозантный, оса​нис​тый со вку​сом одевается, веселье и оптимизм, жажда жизни. Множество знако​мых, но все про всех помнит! «Всех развеселю! Жизнь прекрасна!»
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Деликатность, ответственность, любит читать. Иногда – приступы а​ван​тю​ризма. Сухопарый, под​тя​нутый и слегка сутуловатый, корректный, по​груженный в се​бя и отвле​чен​ный, ведет се​бя мягко и осто​рожно.
«То, что я говорю – истина»

	1. Демонстрирует волю и уверенность в себе. Он решительно участвует в спорах, раздает указания, координируя действия окружающих. В ситуациях, где нужно кого-то защитить или под​дер​жать, демонстрирует отвагу и бла​городство, охотно принимая на себя роль отважного рыцаря
- "Какой вы смелый"
	1. Рассказывает, с чего все начиналось, — это может быть все, что угодно, например, как собирал винные э​ти​кет​ки, когда имен​но это началось и т. д.

- "Надо же, а я этого не знала!"

- "И как это вы все помните!"
	1. Стараясь произвести первое впечатле​ние, показывает себя человеком деловым, толковым и расторопным, он любит рас​сказывать о том, как героически справился с каким-нибудь ремонтом, заработал денег. 

Его опытность и профессионализм должны поразить ваше воображение. Не отвлекай​тесь, задавайте уточняющие вопросы, что​бы ГЮГО мог проявить свою делови​тость.
- "А посоветуйте мне..."
	В обществе РОБЕСПЬЕР галантен и обхо​дителен. Вы должны это оценить. Поддер​живайте разговор, позволяйте за собой ухаживать, смейтесь его шуткам, демонст​рируйте свое расположение.

Ключевые фразы:

"Редко встретишь воспитанного человека".

«У вас такие прекрасные манеры».

 «Сразу видно, что вы приятный человек».

	 Ему нужно чтобы кормили и заботились потому что любят. Соционическое наблюдение гласит: «ДОН КИХОТ всегда голоден». 

Можно даже ничего не говорить. Даже лучше ничего не объяснять. (Он сам все объясняет лучше всех.)

	2. Серединная мечта ДЮМА — быть уве​ренным в том, что у него «все получится». Не уставайте повторять ему, что вы уве​рены в его способности разобраться в лю​бом деле, что возможности не упущены и все можно поправить. Лучше, тактично подсказывать, как именно это поправить, но  тщательно скрывать ваше авторство.

     Ни в коем случае не употребляйте таких выражений: «Зачем ты это сделал?», или », или «Куда делись день​ги? Разве трудно было посчитать?», или «И что теперь де​лать?». Эти и подобные выражения должны исчезнуть из вашего лексикона на все то время, пока вы около ДЮМА.
	2. Серединная мечта ГЮГО — чтобы все было понятно раз и навсегда, чтобы найти какие-то правила, которые неизменно обеспечивали бы верные решения в жизни.

ГЮГО ценит умных, тонких, уверенных в своей правоте.
	2. Серединная мечта РОБЕСПЬЕРА за​ключается в том, чтобы кто-нибудь обеспечил ему атмосферу праздника и безопасности. При малейшем намеке на экспансию и агрессию он склонен уходить от контакта.
Оптимизм и активность — непременные условия успеха. Но учтите, что навяз​чи​вость и излишний напор тут же отпугнут вашего избранника.

	3. Подтолкнуть к действиям: Волю про​яв​лять с ДОН КИХОТОМ не следует. До​казать вы ему ничего не смо​жете. Обмануть его не удастся. Воздей​ство​вать на эмоции. Нужно «завести» его. 
	3. Учтите, что ДЮМА не склонен прояв​лять излишнюю инициативу и активность. Но он ничего не сможет противопоставить безупречной формальной логике. Скажите ему спокойно и рассудительно, что …
	3. ГЮГО плохо оценивает возможности, но легко программируется на то, что они существуют.  уверить, что он способен сделать правильный выбор. «Обязаны по​пробовать», «Не упускай свой шанс» и т.п.
	3. Рассказывайте ему почаще, каким уютным будет ваше семейное гнездышко.
"Я люблю, если тебе было удобно и приятно!"
«Мы с тобой такая красивая пара!»

	4. Обламывается Драйзером, ревнителем нравственности и общественного порядка 
	4. Обламывается Джеком. Т. е. неуемной деловой активностью
	4. притворитесь грустным и язвительным БАЛЬЗАКОМ
	4. освежить в памяти маску НАПОЛЕОНА. Хотите, командуйте и капризничайте как ребенок.


	Дух борьбы и победы, а также порядок и воля      2я квадра       (лето)    Огонь, энтузиазм, ясность

	Гамлет (Наставник)
Этико-Интуитивный Экст (Рац)  ENFJ
ВИКА ЧЕРНОВА
	Максим (Полковник /Инспектор)
Логико-Сенсорный Инт (Рац)  ISTJ
КСЮХА, СЕРЕНЬКИЙ, стойк ол солдатик
	Жуков (Координатор)
Сенсорно-Логический Экст (Ирр)  ESTP
ИЛЬЯ МУРОМЕЦ, ТЕРМИНАТОР, ФЕЛЯ
	Есенин/Тутанхамон (Лирик)
Интуитивно-Этический Инт (Ирр)  INFP
ЕМЕЛЯ, ИВАН
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Яркие глаза, эффектные жесты, море обаяния, существо ро​ман​ти​чес​ко-фли​бустьерско-поход​но​е, пылкое и опти​мистичное. Обычно агитирует кого угод​но и на что угодно. 
«На мне – печать судьбы»
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Надежный, правильный, ответ​ствен​ный, размеренный МАКСИМ отличается хорошей осанкой и широкими прямыми плечами, не суетится – у него нас​то​я​щая военная выправка.
«Главное – закон и порядок»
	(
(
L
(
L
(
(
(
Движется он уверенно и неторопливо, суждения - весомые и со​лид​ны​е. Умен, талантлив и на​де​лен здоровым (но нецен​зур​ным) чувством юмо​ра. Из​лу​ча​ет мощ​ь и уверенность. 
«Победа. Я покорю любую цель»
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Мягкий, эмоциональный и мечтатель​ный, волосы до плеч и черный свитер с джинсами, сов​ре​мен​ный ро​ман​ти​чес​кий образ. Ту​ман​ный и иг​ри​вый взгляд. На губах ми​лая у​лыб​ка, сочиняет неплохие стихи.
«Я растворяюсь в мечте»

	1. При первой встрече ГАМЛЕТ поразит вас (вы должны показать, что это так) све​дениями о своих деловых качествах. Он «профессионально» умеет забивать гвозди, менять проводку, штур​мовать горные вер​шины и т. д. Он с энтузиазмом готов кон​суль​ти​ровать вас по любому техническому во​просу. Слушайте его, уточняйте детали, восхи​щайтесь его деловыми качествами. Оцените полочку 10 летней давности и с тех пор всем о ней рассказывает.
	1. МАКСИМ ориентирован на требования этикета, поэтому при первой встрече он покажется вам человеком добро​жела​тель​ным, веселым, внимательным и компа​ней​ским. Он с удовольствием рассуждает о человеческих отношениях, о том, какими они должны быть. Дайте себе труд его по​слу​шать. «Надо же, как вы серьезно об этом думали и как понятно объясняете».

«Как вы умеете встать на место другого и посочувствовать ему». 
	1. В незнакомой компании он будет вы​де​ляться своей оригинальностью и талантом. Неожиданные шутки, демонстрация спо​соб​ностей, рассказы о нестандартных си​ту​ациях, в которых он находил не​тра​ди​ционные решения. Вы должны оценить его интересные рассказы. Ваша реакция долж​на быть незатейливой, но яркой. Подойдут простые междометия: «Ух, ты!», «Вот это здорово!», «А что вы? А что он?», «Прямо так и сказали?»
	Архитектура, выставки, модные в этом сезоне блюда, фильмы, спектакли — то, знанием чего пытается блеснуть ЕСЕНИН. Поддержите этот разговор. Обсудите с ним  его последнюю поездку в горы (горные лыжи) или к морю (виндсерфинг). Восхититесь, как быстро он водит машину, как лихо вписывается в повороты, умело избегая столкновения. 

	2. Серединная мечта ГАМЛЕТА — чтобы жизнь была легкая, свободная от бытовых мелочей, разумная и упорядоченная. Из​лишняя забота и кормежка здесь могут только испортить дело. Проявляйте здра​вый смысл, рассудительность, объясняйте каждое свое решение, обосновывайте предложения. Вы всегда должны знать, что сейчас главное, а что второстепенное. Причем в разряде второстепенного и даже третьестепенного должны ока​зываться именно быт, комфорт, забота о пище.
	2. Ненавидит неопределенность. Его серединная мечта: жизнь должна быть радост​ной и без неприятных не​ожи​дан​нос​тей. Быть веселой и не остав​​лять его в не​известности по любому воп​росу. Ни​ка​кой загадочности:«это секрет», «Разбе​​рем​ся по ходу дела» и т. п. Избавляйте его от про​бле​мы выбора: вы видите пре​иму​щес​тва од​ного из ва​ри​антов и, ни ми​нуты не колеблясь, вы​би​раете и​мен​но его (все равно какой – глав​ное ре​ши​​​тель​но). Если у вас нет аргу​мен​тов, то: «так веселей!», 
	ЖУКОВ мечтает, чтобы отношения развивались только к лучшему. Вы долж​ны вовремя проявлять свое рас​по​ло​жение, не забывать отметить, что се​год​ня ваши отношения стали еще лучше, чем вчера. Ваша задача — неустанно демон​стри​ровать невербальные знаки душевной признательности: улыбки, ласковые взгля​ды, нежные прикосновения. В вашем об​ли​ке не должно быть и намека на ре​ши​тель​ность и деловитость. При нем вы — су​щест​во лирическое и нежное.
	Здесь требуется виртуозная эквилибристика. С одной стороны, заветная мечта ЕСЕНИНА — тот, кто «коня на скаку остановит, в горящую избу войдет». С другой стороны, она не должна напоминать фельдфебеля в юбке и покушаться на его пресловутое мужское достоинство — таковы требования нашей культуры.

Неустанно повторяйте: «А чего нам с тобой бояться!» и «Где наша не пропадала!»

	3. Его воле нужна внешняя под​пит​ка. Мобилизуйте ее: «Я погладила твой смо​кинг, одевайся, идем». ГАМЛЕТ с тру​дом противится прямому волевому на​жи​му.
	3. Мы столько лет (месяцев) доказывали друг другу свою надежность, что теперь можем смело смотреть в будущее», «Пока мы молоды...», «Пора подумать о детях».
	3. Решительные шаги ЖУКОВ пред​при​нимает сам. Надо только добавить ему эн​ту​зиазма. Зажгите его идеей совместной жизни, расскажите, как обалдеют при​я​те​ли 
	3. Скажите: «Брак - это просто фор​маль​ность. Он не повлияет на наши чувства. Любовь будет такой же сильной. Зато -  льготы, по​ло​жен​ные молодым семьям».

	4. прикиньтесь ГАБЕНОМ –  угрюмо молчать в ответ на его фонтанирование
	4. ГАМЛЕТ и МАКСИМ – типы стрессо​неустойчивые. Надеваем ГЕКСЛИ и берем все на себя. «Не могу я под​вер​гать тебя испытаниям в наше неустойчивое время. А вдруг…» Обнаружив зыбкость он ужас​нется - разойтись и проверить свои чувства
	4. постный вариант маски ДОСТО​ЕВ​СКО​ГО: «Все-таки мы не очень правильно поступаем, идя на поводу у своих чувств. Надо сначала проверить крепость наших отношений, а после этого предпринимать решительные шаги.»
	4. прикиньтесь меркантильным ШТИРЛИЦЕМ.

«Семья — это огромные расходы. Тебе пришлось бы много работать. Не могу же я устроить тебе такую жизнь, когда ты будешь считать каждую копейку.


	Экзистенциализм, индивидуализм и декадентская утонченность 3я квадра (осенних сумерек) Критический подход, легкий налет цинизма, прагматизм, $.

	Наполеон (Политик)
Сенсорно-Этический Экст (Ирр)  ESFP
КОТ В САПОГАХ, ПИНКИ
	Бальзак (Критик)
Интуитивно- Логический Инт (Ирр)  INTP
ОСЛИК ИА-ИА, ПЬЕРО, Птах
	Джек (Предприниматель)
Логико-Интуитивный Экст (Рац)  ENTJ
ДЯДЮШКА СКРУДЖ
	Драйзер (Хранитель)
Этико-Сенсорный Инт (Рац) ISFJ
ЭНН, ГЕНКА
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Заметный, плотный, обаятельный, ре​ши​тельный взгляд, уве​рен​ный,  царственный и величест​вен​ный. Показывает «кто в доме хозяин», подчиняет. Величие, собственность, достигать цели
«Хочу – значит, моё!»
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Выражение лица вундер​кинда. Очень длинные во​лосы, скромно заб​ран​ные в хвост. Умен, хитер. Предвидит развитие со​бы​тий и про​считывает выгоду. Благо​разумен. Хорошо прогнозирует. Сверхценность – мудрость.

«Как я говорю, так и есть»
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ДЖЕК обычно не стоит на месте, он про​носится мимо вас, не успевая поздоро​ваться. Ему же работать надо! А работать он не просто умеет, а еще и любит! Ведь именно ДЖЕКОВ чаще всего называют трудоголиками.
«Всегда в форме и делаю дело»
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Приличный, кон​сервативный, ухоженный. Знает, как оказать ува​же​ние людям, но и в ответ ждет того же.  Строгий ревнитель нрав​ствен​ности серьезные тре​бования к отно​ше​ниям и не скрывает этого. Он хорошо знает, какими должны быть отно​шения между друзьями, внутри семьи, и  т. д.

«Всегда верен долгу»

	Прекрасно разбирается в людях, замечает все, что происходит вокруг него, волевой характер —> держит ситуацию под кон​тролем. Он как бы предлагает вам некий игри​вый вызов, на грани, а иногда и за гранью тра​диционных тем. Ваша задача — не возму​титься, а оценить оригинальность предло​жен​ного взгляда, ему поды​грать. Реакция на его шутки (стиль шуток см. в анекдотах от Фо​менко) не должна быть пуританской. Ваши комментарии могут иметь свободную форму,  чем свободнее, тем лучше. НАПОЛЕОН ува​жает умных, критически настроенных, свобод​ных от предрассудков.
	Не спорьте. Лучше поинтересуйтесь его фирменными рецептами. Можете также поделиться своими. На этом этапе такой ход уместен. Но готовьтесь к тому, что его способ окажется лучше.  «Какой вкусный чай (мясо, вино)!» «Какой вы кулинар (винодел, дизайнер)!» «А может, посоветуете, как бы мне оформить свою спальню (кухню, прихожую, дачу) к Рождеству (к Пасхе, к Дню Конституции)?»

БАЛЬЗАК не только посоветует и подскажет, но и будет считать вас весьма продвинутой и стильной девушкой, если вам понравятся его рецепты.
	1.В компании ДЖЕКА слышно: он задорно и радостно организует и развлекает окружающих. Поддержите веселье. Тосты, шутки, танцы подойдут для того, чтобы сократить дистанцию. Можете в голос хохотать над его анекдотами или весь вечер плясать с ним ламбаду — все это пойдет на пользу будущим отношениям.  «Давно я так не веселилась!» «А расскажите еще что-нибудь интересное!» «А где вы еще были?» и т. д. Такая внимательная девица, которая с удовольствием расширяет свой кругозор, ловя каждое слово, и к тому же веселая и умеющая поддержать компанию, имеет шанс понравиться ДЖЕКУ.
	Новые законы, открытия ученых, научные книги — это то, знание чего он охотно демонстрирует малознакомым людям.

Поддержите его, отыщите в своей памяти подходящий случай и проконсультируйтесь у него, как правильно поступить. Запишите, какие он советует собрать документы, в какую инстанцию обратиться, какими законами оперировать. Он охотно поделится опытом, увидев такой неподдельный интерес к своим знаниями. А теперь можете назначать следующую встречу, ведь после того, как вы получите ответ из соответствующей инстанции, вам опять понадобится его совет.

	«Мы все успеем и во всем разберемся. Не надо никуда торопиться и наплевать на формально​сти» — бальзам на его душу.  Поменьше объясняйте, побольше помогайте ему справиться с расчетами и заполнением всевоз​можных документов, читайте за него ин​струк​ции. Молча исправляйте его ошибки, пока он сам их еще не заметил. Демонстрируйте уве​рен​ность в будущем и ясность целей, де​лайте разумные прогнозы. Это  вселяет опти​мизм.
	Вы решительной рукой прекращаете в за​ро​ды​ше любые скандалы и возмущения, никто не смеет повышать голос в вашем при​сут​ствии – это привлекает Бальзака. Уверенность в себе, контроль эмо​ци​о​нальной атмосферы, смелые ре​ше​ния — все долж​но говорить о том, что вы человек, уме​ю​щий постоять за себя (и за него, но это не акцен​тируйте). Вы вну​шаете уважение окружающим и умеете рас​по​ло​жить их к себе. И поделитесь этим с ним. 
	надеется встретить тактичную половину, которая деликатно сняла бы с него вопросы, связанные с физиологией. Он хотел бы, чтобы кто-то ненавязчиво заботился о его здоровье, питании, одежде, вообще, комфорте, но не обсуждал это вслух. Исключите упомянутые темы из своего лексикона, а действия производите незаметно. Не стоит также акцентировать его внимание на физической стороне ваших отношений. Берите инициативу в свои руки без слов на деле. (предупредите его заранее). 
	ДРАЙЗЕР не боится ничего, кроме не​пред​ви​ден​ных обстоятельств. Его также напрягает ситуация выбора. И он хотел бы быть уве​рен, что справится с делом независимо от прихотей судьбы. Поста​рай​тесь уберечь его неожиданностей и сюрпризов. Вопрос «Что делать?» не должен вы​зы​вать у вас никаких колебаний. Отвечайте мгновенно и уверенно. Причем пошагово инструкцию того, что именно должен делать он. Тот, кто может быстро и толково ориентироваться в нашей жизни, вызовет заслуженное уважение ДРАЙЗЕРА.

	Побудить  к решительному шагу может продуманный и обоснованный бизнес-план. Расскажи ему, зачем это нужно, почему это ему выгодно, как пройти процедуру с мини​маль​ны​ми затратами сил и времени. Во всем этом нуж​но разобраться, чтобы потом толково донести до него. Ваше пред​ложение должно быть целесообразным. Ни​ка​кой лирики, только дело. «Давай уж сделаем это». «Это не потребует  расходов». «Мы оба только выиграем от этого».
	Нерешительный, но предприимчивый придумает  способ избежать «окончательных решений». В изобретательности уходов от проблем ему нет равных. К счастью, он чувствителен к простому хорошему отношению. Все, чем радуют друг друга герои дамских романов (за исключением очевидных глупостей), здесь может оказать желаемое действие. «Мне так хорошо с тобой!», «Не думала, что испытаю настоящее чувство!», «Не хочу больше с тобой расставаться», «Ты самый, самый...» и т. п.
	ДЖЕК поддается волевому воздействию. Главное — ничего не объяснять, чтобы ненароком не попасть на ограничительную функцию (формальную логику).

Можно даже просто решительно взять его за руку и привести к алтарю. При этом у вас не должно быть сомнений, что этот шаг значительно повысит ваш общий статус, что все будут только очень рады.  «Я очень хочу, чтобы мы были вместе», «Все! Давай сделаем решительный шаг!», «Нам обоим это позволит упрочить свои позиции».
	В отношениях ДРАЙЗЕР разберется сам. Волевой нажим на него невозможен. Вам придется действовать тоньше, через лексику времени. Стройте фразы так, чтобы он почувствовал, что момент настал. Скажите ему, что у вашего союза большое будущее, хорошие перспективы. В конце концов, сейчас это очень современно — создавать классическую семью, ведь эпоха сексуальной революции, слава богу, позади.

 «Настало время предпринять серьезный шаг в нашей жизни». «Мы не можем упустить такой подходящий момент».«Нельзя опаздывать с такими решениями». «Детей надо заводить вовремя» и т. д.

	ахиллесова пята — это документы, приказы, договора, расчеты. Помогает маска РОБЕСПЬЕРА. Начинайте подробно и во всех тонкостях объяснять каждое ваше решение.
	нарядитесь в маску ГЮГО. Больше смеха и задорной музыки в его квартире! энергично кайтесь, суетитесь, ошибайтесь, исправляйтесь, переживайте по этому поводу.
	4. маска ДЮМА. Вы  не понимаете никаких его указаний. Ласково улыбайтесь в ответ на упреки. Пожалуйтесь ему, что такой напряженный ритм жизни не для вас. Вы хотели бы все время быть дома с ним вместе, кормить его и следить за его гастритом, лечить его и оберегать.
	притвориться ДОН КИХОТОМ с стремительным изменением планов в самый неподходящий момент. «Неизвестно, что нас ждет в таком переменчивом мире. Невозможно строить семью, не зная, как сложится жизнь. Представив это ДР отпустит вас. 


	Практичность, целесообразность, комфорт и забота          4я квадра   (зима)   темы экологии, сбережения ресурса и поддержания тепла в доме.

	Штирлиц (Управитель)
Логико-Сенсорный Экст (Рац)  ESTJ
Холмс, АЛЛА
	Достоевский (Гуманист)
Этико-Интуитивный Инт (Рац)  INFJ
Ватсон
	Гексли (Советчик) АПРЕЛЬСКИЙ
Интуитивно-Этический Экст (Ирр)  ENFP
ОСЕЛ, ТОМ СОЙЕР, ДОН ЖУАН
	Габен (Мастер)
Сенсорно-Логический Инт (Ирр)  ISTP
ШРЕК,КОТ МАТРОСКИН, ВИКА ДЕМИНА
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Уверенный, подтянутый вид, взгляд твердый. Он всегда знает, что делать, и готов объяснить другим, в чем именно заключаются их обязанности и чего от них ждут. идеальный порядок. умеет и любит проявлять заботу. Никакой спешки и суеты! Сверхценность – надежность. Несмотря на палки в колеса мы движемся в вперед. 

«Мне доверяют»
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Скромный, тактичный и деликатный, большой любитель чтения и вообще интеллектуал. Чаще всего бывает астенического телосложения. У него тихий голос, кроткий взгляд, ласковая улыбка и возвышенный строй мыслей. Он любит носить длинные волосы, но по современной моде забирает их в хвостик.
«Совесть», «Я люблю людей»
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Бесшабашность, веселый нрав, при​вет​ли​вая, подбадривающая улыбка и бес​ко​неч​ный энтузиазм. Бес​по​ря​док в одежде, очень сообразителен и та​лан​тлив, но при этом невероятно рассеян. несобранность сочетается у него с умением нравиться ок​ру​жа​ющим. Ценность – оригинальность.
«Я все могу; как минимум найти того кто может»
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Нетороплив, основателен, спокоен. Делает толь​ко то, что действительно нужно и что принесет пользу. Может экспертно оце​нить соотношение между ценой и качеством товара; сколько труда и вре​​мени нужно потратить на то, что​бы заработать нужную сумму на его приобретение. Энергосбережение:  не много зарабатывать – а мало тратить. Не​де​мон​стра​тивен, любит тишину, соразмеренность.

«Результат должен быть совершенным»



	На первый взгляд ШТИРЛИЦ кажется балагуром и весельчаком. Он охотно поддерживает компанию, откликается на шутки, рассказывает анекдоты. Румяный, веселый и надежный — одним словом, настоящий мужчина. Не скрывайте своего восхищения. Покажите, что его остроумие и энергия произвели на вас впечатление. Позвольте ему ухаживать за вами за столом, пригласить вас на танец.  «Вы такой обходительный!» «Как с вами весело!» «Пойдемте еще потанцуем! У вас так хорошо получается».
	о он прочтет желание пообщаться в ваших глазах и с удовольствием откликнется, если вы сядете рядом с ним и начнете разговор. Спросите его о том, как должны вести себя люди. Он с удовольствием изложит вам какую-нибудь концепцию повышения общественной нравственности. Слушайте его с пониманием, не допуская никакой агрессии. Не озвучивайте, например, таких рецептов: «Всех сволочей и мерзавцев повесить на фонарных столбах и точка». Такой образ мыслей ему не близок и немедленно отпугнет его.
	Вы наверняка обратите внимание на яркого, общительного, открытого, внимательного ко всем без исключения дамам ГЕКСЛИ.

При первом знакомстве он обычно рассказывает анекдоты, пародирует знакомых, быстро сокращает дистанцию общения. Полюбуйтесь на него, покажите ему, что он здесь самый интересный. "У вас такая энергетика".«Против вас невозможно устоять» 
	Если друзья затащили ГАБЕНА на тусовку, то, скорее всего, он сидит на мягком диване в комнате в самом уютном уголке со стаканом самого вкусного пойла.  Он неразговорчив, но, если вы сумеете разговорить о каких-то новых веяниях (все равно в какой области), он отзовется. Увидев в вас слушателя (только не торопите его), он постарается удивить вас какой-нибудь экстравагантной информацией. Удивляйтесь натурально. У него наверняка есть любимая гадательная система, в крайнем случае, знакомый астролог. Скептицизм здесь неуместен. От вас требуется только энтузиазм и любопытство. 

	Самое неприятное для ШТИРЛИЦА — это быстрое изменение отношений (причем как в худшую, так и в лучшую сторону). «Не надо торопиться»; «Мы никуда не опаздываем и все успеваем» — произносите эти фразы тихо, уверенно и как можно чаще. Шаги по сближению должны быть плавными и размеренными. Не торопитесь, но проявляйте тихое упорство в демонстрации своего расположения.

Помимо этого ваше лицо должно постоянно излучать убедительные знаки душевной приязни. Сделайте так, чтобы он не сомневался в вашем постоянстве и верности. Такая тактика завоюет его доверие.
	Мечта ДОСТОЕВСКОГО — услышать примерно такое утверждение: «Нам нечего бояться, потому что мы знаем, что надо делать». Но,  не говорите ему, что вы будете его защищать и думать за него. Оба пункта должны присутствовать в ваших отношениях невер​бально. Можно подать ему штопор, когда он пыта​ется зубами вынуть пробку из бутылки. Старайтесь вместе с ним разбирать инструкции к новым инстру​ментам и приборам. Не говорите: «Тут же ясно напи​сано, что начинать надо с этого винта». Скажите лучше: «Давай попробуем сделать вот так» — и смело делайте. Защищайте сами вашу общ. территор.
	Серединная мечта ГЕКСЛИ — чтобы ничего не объясняли и заботились о нем просто так. Не надо пускаться в подробности «что, как и почем» и требовать каких бы то ни было отчетов. и ваше умение навести уют. Он также с удовольствием поддержит беседу о затейливых рекомендациях Кама-сутры. В ответ он совершенно сознательно «расплатится» с вами за это хорошим отношением и душевной привязанностью.
	Быть уверен, что всегда есть возможность получить утешение в жизненных передрягах. Не доводите до эмоциональных перегрузок. Ровная приветливость и теплое отношение должны стать стилем вашего общения. Верит в чудеса. Можете поговорить с ним о фантастике или удивить его каким-нибудь сюр​при​зом. Демонстрировать свои таланты, а также раскрыть ему глаза на его собственные скрытые возможности. Уговорите его попробовать, но учтите, что вашего энтузиазма должно хватить на вас обоих. Своих запасов нет. Не ленитесь контролировать эмоциональную атмосферу вокруг ГАБЕНА, он тяжело переносит острые переживания и эмо​цио​наль​ные потрясения. Утешения должны быть наготове.

	разверните перед ним панораму прекрасных воз​мож​ностей совместной жизни. Напрягите свою фантазию, продумайте все заранее. Пусть ваше предложение раз​будит его фантазию и активизирует его. Будьте ори​гинальны, дайте волю своему воображению. Ре​али​зация талантов, возможность удивить знакомых, изменение имиджа и повышение статуса, гениальные дети, создать родовое гнездо — вот картины, которые согреют его нежное сердце и направят пред​при​им​чи​вый ум на принятие конструктивных решений. Все остальное деятельный ШТИРЛИЦ организует сам.
	комфорт бессознательно привлекает ДОСТОЕВСКОГО. Нарисуйте ему пасторальную картину уютного семейного гнездышка. Там должно быть тепло и красиво. Уговорите его сходить в магазин за свадебным костюмом, хотя бы примерить. Выразите свое восхищение, скажите, что это недорого и можно себе позволить раз в жизни быть таким красивым.

 «Мы такая красивая пара».

«Давай устроим сегодня романтический ужин при свечах».

«Как приятно чувствовать твою заботу» и т. д.
	ваше предложение должно быть сформулировано по-деловому. Объясните ему, что вдвоем вам будет выгоднее и проще идти по жизни. Поговорите о разделении обязанностей и экономии денег при совместном проживании. Это должно показаться ему убедительным.

 «Давай сделаем это».

«Сделал дело — гуляй смело».

«Представляешь, сколько подарков нанесут нам на свадьбу!»
	Если вам удалось окружить своего ГАБЕНА хорошим отношением и он к нему привык, у него просто не будет аргументов для отказа оформить ваши отношения документально.

Ему должно быть понятно, что вы друг другу очень подходите, что вместе вам хорошо, что можно на всю жизнь сохранить такие отношения. Сделайте так, чтобы он был уверен, что лучше и преданнее вас ему не найти.

Ключевые фразы:

«Мы доверяем друг другу, как никто».

«У нас с тобой такие родственные души!»

«Давай сбережем эти отношения навсегда» и т. д.


	ЕСЕНИН: Щебетать и мельтешить, чирикать и менять настроение на ходу. 
	ЖУКОВ: «Я ни​че​го не понимаю в твоем бесконечном гуманизме. Тебе нуж​на более  оду​хо​тво​рен​ная натура. Религия – опи​ум для народа. дурят и все! Как можно им верить?». Без духовности, он  разочаруется.
	МАКСИМ: формальности любого рода, правила и договоренностей. Рас​пи​ши​те ему подробную смету расходов на семью и он убежит.
	ГАМЛЕТ. Начинайте громко хохотать и заводить музыку, таскайте его по ресторанам, дискотекам. Пока вы тусуетесь на дискотеке, ГАБЕН обнаружит, что он не скучает, к тому же без вас тише.


